
   

 

中俄边贸结算业务存在问题与解决办法初探  

文/孟初醒 高 琳 

      
  一、中俄相邻，得天独厚 
  黑龙江省系因我国最大的界河——黑龙江而得名，北部和东部隔黑龙江、乌苏里江与俄罗斯相
望。水面和陆面与俄罗斯边界全长3045公里，是亚洲及太平洋地区陆路通往独联体国家和欧洲大陆
的重要通道。目前，已开通的绥芬河、东宁、黑河、同江、密山、萝北、抚远、虎林等25个国家级
口岸是我省沟通东欧各国经济贸易往来的窗口和桥梁。中俄相邻的自然条件赋予中俄边贸得天独厚
的条件，也使得黑龙江省商业银行在对俄边贸结算业务领域成为全国的领头羊。 
   二、黑龙江省中俄贸易总体状况及目前存在的问题 
   1982年，经国务院批准，黑龙江省恢复了于1967年以来中断的与前苏联远东地区的地方边境
贸易。1983年—1990年，黑龙江省对俄贸易以民间小额易货贸易为主。中国公民通过旅游途径携带
商品到前苏联进行个体换货贸易，规模不大。1990年—1993年，黑龙江省对俄边境贸易进入以国
营、集体公司为主导地位时期，边贸交易额占全国对俄贸易总额的三分之一。由于部分国有企业破
产，对俄进口商品需求发生变化和俄罗斯经济动荡等因素影响，1994年—1995年，对俄贸易大幅下
滑。1996年—1999年，国务院对边贸政策进行了调整，以边境小额贸易和边民互市贸易为主要形式
的对俄边境贸易出现了恢复性增长。1999年以来，黑龙江省对俄贸易一直保持平稳上升的趋势， 
2005年，对俄贸易创历史最好水平。全省对俄贸易进出口总额实现56.8亿美元，同比增长48.5%。 
   问题的提出：2004年，全省对俄贸易量为38.2亿美元，而对俄贸易量流入银行结算的贸易量
为银行29亿美元，另外9亿多美元俄贸易量在银行体外进行结算；2005年，全省对俄贸易量为56.8
亿美元，而对俄贸易量流入银行结算的贸易量为银行35.1亿美元，另外21.7亿美元俄贸易量在银行
体外进行结算。为什么在国家放宽对外贸易外管政策、商业银行服务意识强化、服务产品逐渐多样
化的情况下，在银行体外结算的对俄贸易量还在不断上升呢？ 
   三、问题分析与解决办法初探 
   问题分析：我省边境贸易的主体是边境小额贸易，占边境贸易总量的60%以上（2004年占
66.49%,2005年占64.96%，2006年1月-3月占79.17%），边境小额贸易的交易额大多数为个体边贸客
商，他们对边贸交易资金的流通速度和成本是非常敏感的，同时其资金交的规范性要求不高，只要
是卖出商品的价格合理、汇款速度快、资金交易中的成本低就可以，对于是否在银行进行资金交易
还是通过其他途径交易的问题，边贸客商基本是不在意的。这就给边贸客商自带资金或委托他人携
带资金出入边境提供了前提。同时我省目前的商业银行对俄结算的产品数量有限，而且收取约1‰
的手续费，同时还要进行报关、申报等，例如：边贸客商1万美元的汇款，无论是中国银行还是俄
罗斯银行均要收取10-20美元的费用，而且资金在途还要有约1天的时间，这对于小额边贸客商是不
愿意接受的。他们目前的做法大多是通过个人自带、委托出入境卡车司机携带等方式进行结算，不
仅费用低，而且几个小时甚至几十分钟便可以得到资金。因此对俄边贸量很大一部分在银行体外循
环。这不仅对资金的安全不利，而且对我省边贸金融秩序的稳定不利。 
   解决办法初探： 
   解决办法一：中国银行和俄罗斯银行进行合作，双方互相开立美元清算帐户，同时设立一定
的信用额度，每日通过账户进行资金的汇出和汇入业务，只要一方银行收到合作方银行的付款指
令，立即通知受益人收账结汇，这种方式基本可以实现边贸汇款实时结算，同时双方银行协议对于
小额边贸客商的汇款给与一定的优惠。在银行结算方面，银行进行日终扎账，帐户余额为正的一方
将余额资金汇至另一方的银行账户，实现每日双方帐户余额为0，消除外汇资金敞口的风险。这种
方式保证了客户资金安全，实现了客户款项实时收账，同时降低了边贸客商的资金成本。此方法银
行不占用自有资金，同时给边贸客商得到了最大的实惠。 
   解决办法二：中俄双方银行利用国际信用卡进行资金结算合作，即合作银行间利用国际通用
的维萨卡、万事达卡进行结算，边贸客商在一方银行将美元存入自己的卡中，然后携带该卡出入边
境，到另一方应行提款便可。例如：中方客户将汇往俄方的款项1万美元在中国的银行存入卡中，
然后将卡携带出境，在俄方合作方银行将1万美元提出，这样保证了资金的安全，携带方便，而且
客户始终有一种资金就掌握在自己手中的感觉。这种方法也有缺点：对银行的卡结算有较高的要
求，即双方合作银行必须为该业务准备美元提款机、国际卡清算线路等等，这会使银行成本有所上
升。 

 



   小结：要将在银行体外结算的边贸业务纳入银行进行，重中之重是抓住小额边贸业务，在这
一过程中银行扮演着非常重要的角色，银行提供的产品越新颖、越有吸引力，小额边贸业务就会自
动地流入银行体系内进行结算，也只有进入银行体系内结算才能规范边贸结算业务，才能保证边贸
业务健康发展(作者单位：哈尔滨工业大学) 
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