
  联系我们 会员天地

首页 | 学会介绍 | 地方学会 | 学会文件 | 学会年会 | 研究成果 | 培训项目 | 国际交流 | 学会动态 | 09年国际会议 | 期刊介绍 | 学会通讯 

    您的位置：首页>>期刊内容

  涉外医疗经济效果评价

作者：中山医学院    叶煜荣   
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  广州市毗邻港澳，每天都有港澳、台湾同胞、外籍华人和华侨在这里出入。为了体现祖国对各方面
爱国人士的关怀，因此，开展涉外医疗服务不仅必要，而且也是有利的。 
  涉外医疗服务在服务方式、诊疗条件、收费标准等方面，均给来诊者以各种优惠待遇。同时，由于
涉外医疗服务均收取外汇，所以，也为国家增加收入一笔外汇。本文仅对广州地区涉外医疗服务的三种
形式，进行经济效益的探讨： 
  一、中外合资，我方服务，分享收益。 如A医院与香港和茂洋行合作，由乙方贷给港币十二万
元，供甲方扩充医院设备，并在该院内设置专为港澳同胞服务的病区。病员由乙在香港组织并介绍回广
州，由甲方诊断治疗。双方合作期为两年。服务开始后，外汇收入按甲八乙二的比例分成。甲方以其所
得的三成偿还债务，还清后，继续按比例分享收益至合作期满。 
  二、港商居间介绍，我方提供服务，收益比例分成。 如B医院与香港某旅游商合作，甲方辟出专
用病房，为港澳同胞提供以心血管方面体检为主的诊疗服务；乙方则承担在香港开展宣传和每周组织
15~20名病员来广州诊治的义务。劳务收入按甲三乙一的比例分成。 
  三、发挥优势，独立经营，收益独享。 如C医院通过为一些来自港澳的肿瘤病人的有效治疗，扩
大影响，使同类病人纷纷找上门来。该院利用自身的技术优势，开辟涉外门诊和港澳同胞专用病房，为
国家赚取外汇。 
  上述三种形式的涉外医疗服务，其经济效果由于各种因素的影响，显示出一定的差异（见下表）。 
  一年间各种形式经济效果对比 

  涉外医疗服务，实质是劳务出口。所以，从外贸经济效果来看，上述三种服务形式，C式的效果最

佳，B式次之，A式较差。 

  造成这种差异的原因大体如下： 

  （一）技术上是否具有相对优势。C院对肿瘤的诊治水平是较高的，而且，在东南亚地区尚无这样一

所专科医院。所以，具有较大的吸引力。这一点是A、B所不及的。这给我们一个启发，选择服务项目应

注意发挥自己的技术优势。 

  （二）劳务是否适销对路。通过在香港组织病人的涉外医疗服务，实际上是涉立于国际卫生市场的

一场竞争。这场竞争，包括技术水平、服务质量、收费标准等方面的因素，集中到一点就是我们提供的

劳务是否适销对路。如前所述的肿瘤诊治，以及推拿、按摩、人工流产等服务，不但在技术上有我们的

特点，而且收费低廉，比较适合港澳中下层居民的经济能力。相反，某些医院企图靠现代化医疗设备，

靠豪华的陈设以广招徕，由往往达不到预期的目的。原因就在于：这些东西在海外多的是，大亨们当然

不会舍近求远，而中下层人士则因其经济能力有限而不敢问津。至于个别医院开展“处女膜修补术”之

类的服务，显然是不够明智的。这不但在技术上没什么可取之处，而且会招致政治上的损失。 

  （三）选择合作对象是否恰当。凡以港澳客商为合作对象的，一般是选择资信较好、懂得医学，又

  外汇净收入(美元)  总支出(人民币) 换汇成本 

A式 35，000 53，402.75 1.52

B式 46，706.66 47，565.87 1.01

C式 108，666.66 90，217.50 0.83



有一定组织能力的客户合作，这样，双方合作就比较好，病人来源也较有保证，其效果也较好。反之，

其效果就较差。据我们了解，香港某些地产商、旅游商，甚至缺乏资力的“皮包商”，为了达到谋利的

目的，付出一定的代价，在内地寻找合作对象，对外诡称是我国某大医院的代理，到处招摇撞骗，从中

渔利。这类人往往不守信用，出尔反尔，所以，同这些人打交道要非常谨慎，以免上当受骗。 

  （四）核算是否全面。在一些医院里，人们对医疗成本概念相当淡薄，换汇成本的概念几乎没有。

流行的观点是“养姑娘不算赔钱”，总认为只要能赚到外汇，就不必考虑过多，很少认真地划算一下用

多少人民币的医疗成本，才能换回一美元的外汇。在实际工作中，我们发现，某些医院在同港商的合作

中，我方提供的房产往往不计入投资，致使收益分成时，我方所占的比例偏低。例如，某医院与港商合

资兴办一个涉外服务的病区，港元方实际投资只有三百万港元，而方投入使用的300平方米房产，却没有

当作投资来看待。按港岛中区同期商业楼预售价（每平方米价值三万港元），我方房产应值九百万港

元，即使折半计价也值450万，仅此一项就超过港商的投资额，然而，这一项重大投资，在计算时被忽略

了。结果在确定收益分成比例时，港商所占比例高达49%，这是很不合理的。 

  （五）收费标准问题。从表面上看，涉外医疗收费一般高于国内水平（特设病房的住院费加两倍，

手术费、医疗费、检验费加两倍，药费只按零售价）。但从实际上看，涉外医疗收费仍然低于国内医疗

成本。例如，涉外服务的住院费虽然日收3元，仍比九省市测算的城市大医院平均住院成本（5.60元）低

了3.6元。 

  诚然，涉外医疗收费略低于香港是应该的。但现实的情况是过分悬殊。例如，我们有的特设病房，

内有卫生间、沙发、空调器、电热水器、餐桌，每日只收费60元外汇券（相当于200港元）。香港卫生署

一位官员鉴定，象这样的病房，在香港起码每天要收400港元。差率达50%以上。其他方面的情况更为突

出。仅以十个检查项目列表作如下对照： 

  以上对照说明，我涉外医疗服务的收费，绝大部分都大大低于香港，平均低了四倍多，由此看来，

有关部门确定涉外医疗收费标准只许高于国内标准的两倍似乎太低。如果严格地进行成本核算，现行的

涉外收费很可能仍然低于医疗成本，前述的换汇率也绝不会那么高。因此，建议有关部门在深入调查研

究的基础上，对现行的涉外医疗收费标准作适当的调整。 

 

检验项目 香港中等收费水平 广州涉外收费 （相当于港币） 差率（倍数） 

胸透 25元HK 0.90 2.89K -7.62

青蛙试验 20.00 1.50 4.83 -3.16

病理活检 150.00 6.00 19.32 -6.77

尿常规 10.00 0.90 2.89 -2.44

心电图 60.00 9.00 28.98 -1.07

血常规 32.00 1.20 3.86 -7.42

肝功能 190.00 7.20 23.18 -7.22

钡灌肠 180.00 16.50 53.13 -2.38

洗肠 20.00 1.50 4.83 -3.16

腹部平片 35.00 15.00 48.30 +0.72

平均       -4.19
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